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som utmanar traditionell marknadsfoéring och forsalj
och ar mer anpassad efter hur vara potentiella kunder
sjalva soker information pa natet for att fatta beslut.
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marknad- och saljavdelningarna alltid tog varandra i
and i kundresans alla steg?! Smarketing??

att ge av var kunskap och erfarenhet — kunderna vill
kunna lita pa oss, kdnna att de gor ett bra val - och j
tillsammans gor vi det battre.

Ge din malgrupp vérde, mer virde dnnu mera
virde sa kom unden av sig sjilv!
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Inbound v.s
outbound
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De fyrastegen i kOpprocessen
med Inbound Marketing

ATTRAHERA KONVERTERA ENGAGERA WOW:A
FLERA LEADS FLERA LEADS LEADS TILL KUNDER KUNDER TILL
AMBASSADORER

BESOKARE > LEADS > KUNDER > AMBASSADORER
A Driv trafik till Identifiera besokare Gor besokarna Inspirera och utbilda y
:: hemsidan med med Call-to-action, redo att kdpa genom sa att dina kunder ::
: organisk trafik, landningssidor och automatiserade med gladje b
: betalda kampanjer, formular fléoden och e-mail rekommmenderar dig :
: sociala media, blogg, kampanjer, case, till andra. :
¥ podd och SEO evenemang och p
: uppféljningssamtal :
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Inbound marketing hjalper dig att fortjana kundernas uppmarksamhet,
gor foretaget latt att hitta till och utbildar kunden genom kdpprocessen.
Med hjalp av intressant och vardeskapande content som skapar
fortroende och auktoritet for dig som person och ditt foretag.

Helt enkelt det som ar avgorande for kunden nar de ar i ett koplage.

Malsattningen ar fler kunder via varma leads.
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Nyasitt ger nyaresultat

Med ratt strategi och genomférande kommer Inbound
marketing hjalpa dig att:

1. Fa in fler leads somn kommer visa sig vara langt in i
kopprocessen och darmed mer kopbenagna an i tidigare
saljprocess.

2. En effektivare saljprocess. Nu ar tiden for "cold-calls" férbi och
du har olika strategier i din automatiserade saljprocess for att
attrahera in nya leads/kunder.

3. Fokus pa att bygga din e-postlista och "aga" dina leads sjalv.
4. Battre narvaro och aktivitet i sociala medier.

5. Hogre SEO ranking (férutsatt en webbplats ar SEO:ad).

6. Fler foljare och prenumeranter och en starkare relation till era
mest trogna kunder.

7. Sist men inte minst; med hdg narvaro i sociala medier och e-
mail utskick bygger du ett starkare varumarke och avancerar i
fortroende- och auktoritetstrappan. Vad det innebar? Bland
annat storre tillvaxt, néjdare och klokare kunder!



Tack for att du vill lasa denna guide och jag hoppas att den gav
dig nya tankar och idéer.

Du hittar fler guider, bloggar och erbjudanden pa min hemsida har.

Lycka till nu!

[Necl o)

Jag hjdalper féretag, ledare och entreprendrer att utveckla och transformera starka
och vinnande varumdrken som far deras affdr och person att vdxa.
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